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Die Mark3D GmbH ist europäischer Marktführer für faserverstärkte 3D-Druck-Technologie und Innovator 
hochmoderner Metall-3D-Druckverfahren. Um noch nachhaltiger wachsen zu können, benötigen wir 
Verstärkung. Die Position bietet Dir hervorragende Weiterentwicklungsmöglichkeiten und 
Aufstiegschancen sowie ein attraktives Gehaltspaket mit ungedeckeltem Bonus. 

 

Zur Unterstützung unseres Vertriebsteams in Süd-Deutschland suchen wir ab sofort 

JUNIOR SALES MANAGER (M/W) 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

DEINE CHANCE: 

Freue dich auf die Mitarbeit in dem jungen, dynamischen und erfolgreichen Team der Mark3D GmbH. Wir 
bieten ein gutes Arbeitsklima, flache Hierarchien, schnelle Entscheidungswege und die Möglichkeit, aktiv 
die Zukunft mitzugestalten. Der Job ist anspruchsvoll und vielseitig, mit Verantwortung und 
Entfaltungsmöglichkeiten. Attraktive Arbeitgeber- und Sozialleistungen, darunter Laptop, Smartphone und 
Firmenwagen zur privaten Nutzung, sorgen für ein optimales Arbeitsumfeld. Unsere Unternehmenskultur 
zeichnet sich durch offene Kommunikation, internationale Teams, konstruktives Feedback und eine Du-
Kultur aus. 

 

Du bist Quereinsteiger? Dann sprich uns erst recht an! 
 

REIZT DICH DIESE HERAUSFORDERUNG? DANN SENDE UNS DEINE BEWERBUNG PER E-MAIL AN:  

ÉTIENNE LUIMES – VERTRIEBSLEITUNG SUED | E-Mail: el@mark3d.de | Telefon: +4915126544789 

DEIN PROFIL: 

▪ Du hast eine offene Persönlichkeit  
– Verkauf ist dein Ding 

▪ Du bist hungrig auf Erfolg und 
Vorwärtskommen, gehst gerne die 
Extrameile.  

▪ Du liebst Eigenverantwortung ebenso wie das 
Miteinander im Team 

▪ Du besitzt einen PKW-Führerschein, denn als 
Vertriebsmitarbeiter bist du an vier 
Wochentagen im Firmenwagen zu den 
Kunden unterwegs 

▪ Du überzeugst bei der Arbeit mit Kunden 
durch deine Kommunikationsstärke, dafür 
sprichst du verhandlungssicheres Deutsch 

 

 

DEINE AUFGABEN: 

▪ Aktiver Vertrieb von industriellen 3D-Druckern 

▪ Projektführung vom Erstkontakt bis hin zum 
Auftragseingang 

▪ Betreuung von Bestandskunden 

▪ Teilnahme an Messen und 
Kundenveranstaltungen  

▪ Frühzeitig viel Verantwortung. Deine 
Teamkollegen sind jedoch immer erreichbar 
und unterstützen Dich bei Fragen  

▪ Regelmäßiges Reporting und Forecasting an die 
Vertriebsleitung 

 


